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OPIS PRZEDMIOTU ZAMÓWIENIA

I. Przygotowanie oferty inwestycyjnej oraz sposobów jej promocji.  

Wykonawca opracuje i przygotuje dokument „Oferta inwestycyjna oraz sposoby jej promocji”

dla  gmin  powiatu  hajnowskiego:  Miasta  Hajnówka,  Gminy  Narewka,  Gminy  Hajnówka,

Gminy  Narew,  Gminy  Dubicze  Cerkiewne,  Gminy  Czeremcha,  Gminy  Czyże,  Miasta  i

Gminy Kleszczele, Gminy Białowieża. 

Pełna oferta inwestycyjna powinna składać się z: 

1. Opisu atrakcyjności inwestycyjnej Powiatu Hajnowskiego jako całości.

2. Szczegółowych ofert inwestycyjnych dla każdej w/w gminy/miasta Powiatu Hajnowskiego.

3. Skutecznych, różnorodnych metod promocji przekładających się na pozyskanie inwestorów

krajowych i zagranicznych.

4.  Dobrych  przykładów  działań  z  innych,  porównywalnych  gmin  zmierzających  do

pozyskania inwestorów.

Ad. 1. Opis atrakcyjności inwestycyjnej Powiatu Hajnowskiego jako całości powinien 
zawierać:
1.1 Ogólną charakterystykę Powiatu Hajnowskiego. 
1.2 Opis zasobów Powiatu Hajnowskiego (zasoby ludzkie, surowcowe, energetyczne).
1.3  Analizę  potencjału  gospodarczego  Powiatu  Hajnowskiego  w  oparciu  o  wykonaną

inwentaryzację.

1.4.  Analizę  atrakcyjności  inwestycyjnej  i  konkurencyjności  inwestycyjnej  Powiatu

Hajnowskiego pod względem gospodarczym i turystycznym na tle województwa i kraju.

1.5  Określenie  potrzeby  zbudowania  w  Powiecie  Hajnowskim  stacji  regazyfikacji  gazu

ziemnego wraz ze wskazaniem konkretnych miejsc umiejscowienia.



1.6  Wskazanie  możliwości  współpracy  powiatu/gmin  z  innymi  partnerami  (np.  strefami

ekonomicznymi,  Polską Agencją Informacji  i  Inwestycji  Zagranicznych, Centrami Obsługi

Inwestorów itp.) i informacją, jakie korzyści dla powiatu/gminy może dać taka współpraca.

Do opracowania opisu Wykonawca powinien wykorzystać istniejące dokumenty opracowane

na potrzeby powiatu dostępne u Zamawiającego:

- Analizę dostępności komunikacyjnej

- Analizę zapotrzebowania, potencjału i wykorzystania surowców w regionie 
- Waloryzację przyrodniczą i kulturową gmin powiatu hajnowskiego

- projekt „Strategii zrównoważonego rozwoju powiatu hajnowskiego na lata 2015 – 2020”

oraz uwzględnić inne dostępne opracowania i dane statystyczne.

Ad.  2.  Szczegółowa  oferta  inwestycyjna  dla  każdej  gminy/miasta  Powiatu  Hajnowskiego

powinna zawierać:

2.1.Ogólną charakterystykę gminy/miasta uwzględniającą analizę zasobów gminy pod kątem

zasobów inwestycyjnych.

2.2.Opracowanie  formatek  na  wzorach  Polskiej  Agencji  Informacji  i  Inwestycji

Zagranicznych (uzyskanie  zgody  PAIZ  leży  po  stronie  Wykonawcy)  dotyczącej

poszczególnych ofert inwestycyjnych,

2.2.1 Istniejące tereny inwestycyjne. 

2.2.2 Planowane tereny inwestycyjne.

Punkt  2.2 powinien zawierać  dla  każdego wskazanego terenu inwestycyjnego następujące

informacje:

- aktualny stan uzbrojenia działek

- zgodność z przeznaczeniem działki w miejscowym planie zagospodarowania przestrzennego

- klasę gruntów

-  spełnienie  parametrów  technicznych  uzbrojenia  dla  różnego  rodzaju  działalności

gospodarczej (dla działalności produkcyjno-usługowej, przemysłowej, usługowej, rekreacyjno

– turystycznej i innej)

-  określenie  dostępnej  mocy  przyłączeniowej  energetycznej  dla  każdego  wskazanego  w

opracowaniu terenu inwestycyjnego 

-  uwzględnienie  dokumentów,  które  inwestor  będzie  musiał  sporządzić  w  związku  z

sąsiedztwem obszarów chronionych

- zakładaną orientacyjną cenę terenu inwestycyjnego 



- możliwość powiększenia terenu inwestycyjnego o działki osób prywatnych

- odległość od bocznicy kolejowej

- dojazd do terenu inwestycyjnego

- mapa poglądowa terenu inwestycyjnego

- zdjęcia terenu inwestycyjnego (w ilości 5 sztuk)

Powyższe informacje powinny zostać przygotowane po wcześniejszym uzgodnieniu terenów
inwestycyjnych z burmistrzem/wójtem gminy, co zostanie udokumentowane sprawozdaniem
podpisanym przez burmistrza/wójta oraz przedstawiciela Wykonawcy.

2.3 Zalecenia dla każdej gminy osobno odnośnie uatrakcyjnienia oferty inwestycyjnej gminy 
dla inwestorów.

II. Współpraca Wykonawcy z  Zamawiającym

1. Wykonawca zobowiązuje się do ścisłej współpracy z Zamawiającym w ramach realizacji

przedmiotu zamówienia.

2.  Zamawiający  zastrzega  sobie  prawo  do  akceptacji,  konsultacji  lub  wskazywania  w

przedstawianych materiałach elementów wymagających uzupełnienia lub zmian na każdym

etapie  realizacji  przedmiotu  zamówienia,  a  Wykonawca  zobowiązuje  się  do  ich

bezzwłocznego wprowadzenia. Wykonawca może odmówić wprowadzenia wskazanych przez

Zamawiającego uzupełnień lub zmian, w tym przypadku zobowiązany jest do przedstawienia

Zamawiającemu  stosownego  uzasadnienia.  W  przypadku  niezaakceptowania  przez

Zamawiającego przedstawionego przez Wykonawcę uzasadnienia, Wykonawca zobowiązany

będzie do wprowadzenia ww. uzupełnień i zmian.

3.  Zamawiający  będzie  dokonywał  wskazanych  wyżej  czynności  bez  zbędnej  zwłoki,  w

terminie nie dłuższym niż 3 dni robocze od daty otrzymania uwag.

4.  Przewiduje  się  2  sesje  strategiczne  z  Zamawiającym,  które  odbędą  się  w  siedzibie

Zamawiającego:

a) Sesja pierwsza – po wykonaniu minimum połowy zakresu treściowego, nie później

niż do dnia 05.12.2014 r., 

b) Sesja druga – prezentacja dokumentu w wersji ostatecznej do zatwierdzenia przez

Zamawiającego nie później niż 2 tygodnie przed upływem terminu realizacji zamówienia.

5.W trakcie sesji strategicznej Wykonawca przedstawi rezultaty wykonania poszczególnych

etapów  w formie  prezentacji  w  programie  Power  Point  oraz  przedstawi  Zamawiającemu

roboczy projekt „Oferty inwestycyjnej i sposobów jej promocji” zawierający zakres treściowy

każdego  etapu  w  wersji  drukowanej  w  liczbie  egzemplarzy  odpowiadającej  liczbie

uczestników Sesji. O liczbie uczestników Sesji Zamawiający poinformuje Wykonawcę na 3



dni przed planowanym terminem spotkania.

6.  Z  przebiegu  sesji  strategicznych  Wykonawca  sporządzi  protokół  zawierający  w

szczególności  przebieg  spotkania,  pytania  Zamawiającego  oraz  przedstawione  przez

Wykonawcę odpowiedzi i przekaże go Zamawiającemu w terminie 7 dni od terminu sesji.

7. Jeżeli w trakcie sesji strategicznej Zamawiający zgłosi do opracowania uwagi Wykonawca

ma obowiązek uwzględnić te uwagi w Ofercie inwestycyjnej bez zbędnej zwłoki, w terminie

nie dłuższym niż 3 dni robocze od terminu sesji. 

8. Zamawiający może składać uwagi do przedstawionego przez Wykonawcę w trakcie sesji

strategicznej dokumentu w każdym czasie. Wykonawca ma obowiązek uwzględnić te uwagi

w Ofercie inwestycyjnej bez zbędnej zwłoki, w terminie nie dłuższym niż 3 dni robocze od

daty otrzymania uwag. 

 III. Oferta inwestycyjna i sposoby jej promocji zostanie wykonana nie później niż do dnia

22.12.2014 r.

IV. Dokument  zostanie dostarczony Zamawiającemu w postaci:

- wersji skróconej do ok. 20 stron w dwóch wersjach językowych (polskiej i angielskiej) – w

formie  elektronicznej  na  dysku  CD wyeksportowanej  do  jednego  z  formatów

umożliwiających  samodzielny  wydruk  przez  Zamawiającego  oraz  wydruku  w  wersji

papierowej, trwale spiętej, w kolorze -  10 egzemplarzy

-  wersji  pełnej  –  w  formie  elektronicznej  na  dysku  CD wyeksportowanej  do  jednego  z

formatów  umożliwiających  samodzielny  wydruk  przez  Zamawiającego  oraz  wydruku  w

wersji  papierowej, trwale spiętej, w kolorze -  10 egzemplarzy.

V. Merytoryka i prawa autorskie

Wykonawca  odpowiada  za  merytoryczną  stronę  opracowania,  błędy  literowe,  układ  i
zawartość.  W przypadku  stwierdzenia  jakichkolwiek  błędów  w opracowaniu  Wykonawca
uwzględni uwagi Zamawiającego. Wykonawca przekazuje Zamawiającemu majątkowe prawa
autorskie do opracowania


